Blumenhandel in vierter Generation

Der rote Faden — Bramscher Wirtschaft im Portrat: Maike Roth von Blumen Schroder

In unserer BN-Serie ,,Der
Rote Faden — Bramscher
Wirtschaft im Portrat*
stellen wir Unternehmer
aus der Region vor. Heute
geht es um Maike Roth
von Blumen Schroéder in
Bramsche.

Von Christoph Liitzenkir-
chen

BRAMSCHE. Frauen wollen
lieber kurze Blumenstriaufde
als solche mit langen Stielen.
Maike Roth versucht, ihren
Kunden - vor allem den Man-
nern unter ihnen - das seit
Jahren zu vermitteln. Die
Chefin von Blumen Schroder
an der Bramscher Breuelstra-
3e macht sogar ein schlechte-
res Geschift, wenn Kunden
ihrem Rat folgen. Langstieli-
ge Blumen sind meist teurer.
Doch trotz alldem:, Nichtim-
mer lassen sich die Kunden
sinnvoll beraten®, sagt die
53-jahrige Floristin. Thre
Freude an dem Beruf triibt
das nicht im Geringsten, es
zeigt aber, was Maike Roth
besonders am Herzen liegt:
Sie will ihre Kunden nicht
nur fachkundig, sondern
auch ehrlich beraten.

Am Rande des Verkaufs-
raums hat sie eigens eine
kleine Beratungsecke einge-
richtet. ,Dort liegen viele Ab-
bildungen bereit, die der
Kunde sich in Ruhe anschau-
en kann“, erklart sie. Beson-
ders, wenn es um einen Trau-
erfall geht, sei der etwas ge-
schiitzte Rahmen wichtig.
Fiir den Beruf der Floristin
bendtige man neben dem
handwerklichen  Riistzeug
vor allem Feingefiihl und Ge-
schmack, so Roth. Das
kommt im Beratungsge-
spriach besonders zum Tra-
gen. Auch wenn es darum
geht, erfreuliche Ereignisse
wie Hochzeiten zu feiern.
,Der Strauf} soll ja zum Kleid
der Braut passen“, sagt die
Floristin lidchelnd. Sie ver-
gisst auch nicht zu erwéih-
nen, dass man immer versu-
che, alles fiir den Kunden
moglich zu machen.

Der Markt verandert sich

Vielleicht ist die gute Bera-
tung der Grund dafiir, dass
Maike Roth sich mit ihrem
Geschift gut behaupten
kann, obwohl sich der Markt
einschneidend verdndert
hat. ,Frither durfte der Braut-
und Trauerschmuck iippig
sein®, erinnert sich die Floris-
tin: ,,Das Auto, der Saal und
die Kirche wurden opulent
geschmiickt, von Geld wurde
nicht gesprochen.“ Heute be-
stellen ihre Kunden oft kurz-
fristig, und sie sind sparsa-
mer als frither. Der Kunde
orientiere sich in seinem Ge-
schmack an Hochglanzmaga-
zinen, glaubt Roth. Dort sei-
en oft minimalistische Deko-
rationen zu sehen. Auf den

Schroéder und fuhrt den Betrieb in vierter Generation.

Friedhofen finden immer
mehr Urnenbestattungen
statt. Es wiirden kleinere Ge-
binde bestellt. Hinzu kommt,
dass Blumen heute beim Dis-
counter und im Supermarkt
erhiltlich sind. Und nicht
nur Privatleute geben weni-
ger Geld fiir aufwendigen
Blumenschmuck aus, auch
die fiir das Geschift sehr
wichtigen Firmenkunden
sind auf Sparkurs. Dennoch
ist es der Floristin gelungen,
das Umsatzvolumen ihres
Betriebs iiber die Jahre nahe-
zu konstant zu halten. ,Ich
wundere mich manchmal
selbst dariiber”, sagt sie
niichtern.

Ein Grund fir das stabile
Geschift konnte der grofie
Anteil an Stammkunden
sein. ,Wir kennen die Men-
schen teilweise seit Jahr-
zehnten®, so Roth. Es komme
durchaus vor, dass Blumen
Schroder den Grabschmuck
fiir einen Verstorbenen liefe-
re, dessen Hochzeit man viele
Jahre zuvor geschmiickt ha-
be. Das Unternehmen an der

Breuelstraf3e besteht seit
mehr als 100 Jahren. Mit
Maike Roth steht die vierte
Generation der Familie am
Bindetisch. Erst mit 18 Jah-
ren entschied sich die heuti-
ge Chefin fiir den Beruf der
Floristin. ,Vorher wollte ich
Krankengymnastin oder
Okotrophologin werden®, er-
innert sie sich. Doch nach-
dem sie ihre Wahl getroffen
hatte, ging alles recht schnell.
Roth verlief? die zwolfte Klas-
se am Gymnasium - ,,meine
Eltern waren damals ganz
und gar nicht damit einver-
standen® - und trat in Qua-
kenbriick eine Lehrstelle an.
Die Ausbildung schloss sie
als Jahrgangsbeste ab. Es
folgte ein Jahr bei einem re-
nommierten Floristen in
Miinster und die Meister-
schule in Koln. Dann stieg sie
im elterlichen Betrieb ein,
den sie seit 2006 als Ge-
schiftsfithrerin leitet.

Uber 30 Jahre im Betrieb

»2Meine Eltern haben mich
in keiner Weise gedringt,

Seit 1902 gibt es das Familienunternehmen Blumen Schréder. Maike Roth ist die Urenkelin des Firmengrinders Hermann

Floristin zu werden®, betont
Maike Roth. Schon als Kind
half sie gern im Betrieb. Sie
wusste, welche Arbeitsbelas-
tung auf sie zukommen wiir-
de.,,Das Private stand bei uns
immer an zweiter Stelle“, er-
zahlt Roth ,,bei Tisch ging es
ganz viel um den Betrieb.
Schon damals war unser La-
den von montags bis sonn-
tags geoOffnet. Die meisten
meiner selbststindigen Kol-
legen kennen das seit ihrer
Kindheit.“ Seit gut 30 Jahren
arbeitet sie nun im Familien-
betrieb, seitdem hat sich in
ihrer Branche manches gein-
dert. Bis vor etwa 15 Jahren
wurden bei Blumen Schroder
iiberwiegend Blumen aus ei-
genem Anbau verarbeitet.
Roths  Grofdvater  Erich
Schroder baute Rosen, Tul-
pen und Chrysanthemen an.
Ein grofier Teil des Schnitt-
und Bindegriins stammte aus
Waldstiicken, die ihr 1986
verstorbener Vater gekauft
hatte. ,,Als mein Grofdvater
das nicht mehr machen
konnte, habe ich schon darii-

Blumen Schroder — 1902 an der BreuelstraBBe gegriindet
Der Betrieb Blumen heuteinvierter Ge- Jahr circa 150 ver- sen bezieht sie aus
Schroder an der neration von Schro- schiedene Sorten“,  zertifiziertem Fair-
Bramscher Breuel-  ders Urenkelin Mai- erklirt die Chefin. Trade-Handel.
strafde wurde 1902 ke Roth gefiihrt. Die  Die Blumen kom- Thren lichtdurchflu-
durch Hermann Kunden kommen men aus zahlrei- teten Laden, ein
Schroder begriin- hauptsichlich aus chen Lindern welt- ehemaliges Ge-

det. Er produzierte = Bramsche.Zuden weitwie Kenia,den  wichshaus, hatdie
Gemiise und Zier- zahlreichen Fir- Niederlanden, Isra- Floristin auch fiir
pflanzen. Das Be- menkunden geho- el, Italien, Kanada, die Bramscher Kul-
triebsgelinde um- renunteranderem  Athiopien, Ecuador turszene gedffnet.
fasst 2000 Quadrat- Autohduser, Gast- oder Kolumbien. Zuletzt zeigte dort
meter. Schon 1920 statten und Hotels.  Wenn moglich Heide Richterihre
bewirtschaftetedie = Roth beschiftigt greift Roth aberbe-  Bilder, sie ist Mit-
Familieein eigenes  drei Floristinnen. vorzugt auf heimi- glied des Bramscher
Gewichshaus.Das  ,AnSchnittblumen sche, regionale Wa-  Vereins fiir bildende
Unternehmenwird verarbeitenwirim  rezuriick.Thre Ro-  Kunst.
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ber nachgedacht, woher ich
moglichst wenig behandelte
Blumen beziehen Lkonnte“,
sagt die Floristin. Uber ihre
Mitgliedschaft im Partner-
netzwerk Fleurop hat sie in-
zwischen geeignete Bezugs-
quellen gefunden. Roth ver-
arbeitet zum Beispiel Fair-
Trade-Rosen aus Kenia. Ein
grofer Teil des Schnittgriins
kommt weiterhin aus dem ei-
genen Wald. Die Floristin hat
festgestellt, dass immer mehr
Kunden gezielt nach fair und
nachhaltig produzierten Blu-
men fragen. Aktuell beteiligt
sie sich mit ihrem Betrieb am
Pilotprojekt ,,Straufs der Wo-
che“ von Fleurop. Hier miis-
sen die verarbeiteten Pflan-
zen aus regionalem Anbau
kommen, die Herkunft muss
transparent sein, und die
Pflanzen werden auf Riick-
stinde von Spritzmitteln ge-
priift.

100-Minuten-Service

Die Mitgliedschaft bei
Fleurop ist sehr wichtig fiir
Maike Roth. ,Zum einen ist
Fleurop ein leistungsfihiger
Lieferant, iiber den wir Blu-
men aus der ganzen Welt be-
ziehen konnen®, erklirt sie:
LZum anderen bekommen
wir nicht wenige Auftriage
von auswirts {iber Fleurop.*
Die Auftrige gehen per Inter-
net ein und werden person-
lich ausgeliefert. Stolz erziahlt
Roth, dass sie auch beim
100-Minuten-Service von
Fleurop dabei ist. Die Kun-
den bestellen online einen
Straufd, der wird spitestens
100 Minuten spéter an den
Empfianger in Bramsche ge-
liefert. Einmal im Jahr ver-
sammeln sich die Aktiondre
der Fleurop AG zur Haupt-
versammlung in Berlin. Da

BN-Serie

Die BN-Serie, Roter Fa-
den - Bramscher Wirt-
schaftim Portrat“ stellt
Firmen-Chefs und Ge-
schéftsfiihrer von Unter-
nehmenin unserer Regi-
onvor. Im Mittelpunkt
stehen dabei die Persén-
lichkeiten, die mit ihrem
Engagement das Unter-
nehmen voranbringen.
Thre berufliche Entwick-
lung wird ebenso nachge-
zeichnet wie das Wachsen
des Betriebs. Das Beson-
dere dabei: Jede/r Portra-
tierte schlagt unserem
Mitarbeiter den ndachsten
Kandidaten fiir diese Se-
rievor. So zieht sich -
nach und nach - ein,,Ro-
ter Faden“ durchdie ort-
liche Wirtschaft, mit dem
wir die Vielfalt von Indus-
trie,Handel und Gewerbe
aufzeigen wollen. bjd

versucht Roth wenn moglich
dabei zu sein. ,Mir ist der
Austausch mit Kollegen ganz
wichtig, die ich dort treffe”,
sagt sie: ,Das kann kein In-
ternetforum ersetzen.”

Enorm viel Arbeit

Die Arbeitsbelastung der
Bramscher Floristin ist hoch.
50 bis 60 Stunden pro Woche
sind es eigentlich immer. Thr
Geburtstag im November
geht meist unter, weil es
dann wegen der Gedenktage
so viel Arbeit gibt. Der Laden
ist tiaglich ab acht Uhr geoff-
net, abends geht es bis sechs.
,Die Familie musste immer
irgendwie drum herum funk-
tionieren“, sagt Roth. Neben
den drei Floristinnen, die sie
in Teilzeit beschiftigt, zieht
die ganze Familie im Betrieb
mit. Maike Roths Mutter Ger-
da Lammers hilft bei Bedarf
aus, ihr Mann hat die Buch-
fithrung tibernommen und
schreibt die Rechnungen,
auch die beiden Kinder
springen ein, wenn Not am
Mann ist. Urlaub hat die Flo-
ristin zuletzt vor sechs Jah-
ren gemacht. Sie nutzt die
kleinen Freirdume zur Rege-
neration, die ihr im Alltag
verbleiben. Der tégliche
Gang mit dem Hund ist ganz
wichtig. Eine grof}e Leiden-
schaft ist zudem das Reiten.
Aufgrund einer Verletzung
muss sie hier zurzeit pausie-
ren.

Trotz der vielen Verpflich-
tungen habe sie die Entschei-
dung fiir die Ubernahme des
elterlichen Betriebes nie be-
reut, sagt Maike Roth. Sie be-
geistert sich fiir das, was sie
tut: ,,Strdufle sind wunder-
schone Geschenke, die viel
Freude bereiten. Sie verin-
dern das Wohnambiente fiir
eine bestimmte Zeit, stauben
nicht ein und machen dann
Platz fiir Neues.,,



